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EN 45 SECONDES

Nous utilisons chaque jour des produits notre bien-étre personnel et
pour notre maison .
lyaly les rend accessibles, avec une qualite soighneusement selectionnée.
Vous pouvez réaliser des économies sur vos achats.
Et si vous le souhaitez, vous pouvez également collaborer et generer

des revenus en fonction de votre engagement.

Si cela vous intéresse, je vous explique en 3 minutes comment cela

fonctionne.
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POURQUOI EXISTE-T-ELLE ?

Chaque mois, nous achetons toujours les mémes produits.

Et bien souvent, nous les payons au prix fort.

lyaly est née pour proposer une alternative :
moins d'intermediaires, plus de valeur pour ceux qui choisissent

et partagent.

Nous ne changeons pas les habitudes.

Nous changeons la maniére de les vivre.
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QUI EST IYALY ?

IYALY est née en 2022 d'une idée simple : rendre
les produits du quotidien plus accessibles, sans

renoncer a la qualite.

Nous placons les personnes au centre, en offrant
des outils, de la formation et du soutien a celles et

ceux qui choisissent de faire partie d'lyaly.

C’est pour toi est notre maniere de soutenir les

personnes et leurs choix qu’elles font chaque jour.



UNE NOUVELLE PERSPECTIVE

UN MODELE SIMPLE ET HUMAIN :
CHOISISSEZ « ESSAYEZ - PARTAGEZ

Vous pouvez economiser sur vos achats.

Et si vous le souhaitez,
vous pouvez egalement collaborer avec lyaly
et genérer un revenu, en fonction de ce que vous
choisissez de partager.

Vous souhaitez déecouvrir comment cela fonctionne ?




POURQUOI LES PRODUITS PEUVENT-ILS COUTER MOINS ?

Dans le marché traditionnel, la publicité et les différents intermédiaires de la chaine de
distribution influencent le prix final.

lyaly se développe grace aux personnes : moins d’'intermédiaires, plus de valeur partagée.
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Nos Parfums

Des parfums congus et produits par lyaly

penses pour accompagner la routine quotidienne.

Nous utilisons des matieres premieres selectionnées
et soignons chaque etape du processus,
de la création a la realisation.

Note importante : les notes olfactives de nos parfums peuvent étre
inspirees de fragrances reconnues.

IYALY n’est ni affiliée, ni liée, ni sponsorisée par des marques tierces




& COMPLEMENTS ALIMENTAIRES
POUR LES SOINS QUOTIDIENS

Des produits developpés pour s’integrer
de maniere naturelle dans la vie de tous les jours.




Ve HOME CARE

Des produits developpes
I'entretien et 'hygiene des espaces,
CONgUS pour un usage quotidien.
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*Utilisables également dans des environnements ou des protocoles
HACCP sont appliqués, dans le respect des procédures opérationnelles

adoptées par l'activité.
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VOULEZ-VOUS ECONOMISER
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sur les produits lyaly que vous ¢
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TROIS FACONS DE VIVRE IYALY

Et vous, comment souhaitez-vous la vivre ?

ECONOMIES PARTAGE CROISSANCE
J'ACHETE LES PRODUITS POUR JE RECOMMANDE LES JE CONSTRUIS UN RESEAU DE
MOI AVEC LES CONDITIONS PRODUITS QUE J'UTILISE PERSONNES AVEC ACCOMPAGNEMENT ET

AMBASSADEUR ET JE GAGNE SUR LES VENTES. FORMATION.
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ECONOMIES

Nos produits :

le luxe a un prix accessible

Parfum en 100 ml acheteée
EN PARFUMERIE

Prix moyens constatés
de 120 a 150 €

FEMME

Extrait de parfum en 100 ml
IYALY

Prix client 33 €
Prix Ambassadeur 19,80 €
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PARTAGE

L'Ambassadeur

En partageant les produits, il peut obtenir
une marge de 40 % sur les ventes.

Possibilité de gains grace a la vente directe :

e 1 produita 33 € =13,20 €

e 10 produits a 33 € =132,00 €
e 500 € de ventes =200 €

e 1 000 € de ventes =400 €

Exemples illustratifs. Résultats variables. Aucune garantie de gain.
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PARTAGE

L'’Ambassadeur

BENEFICIE D'UN ACCOMPAGNEMENT
ET D'UNE FORMATION

e Vous n'étes jamais seul
e Methode simple.
e Qutils préts a l'emploi.

e Parcours reproductible.
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yaly  Un business qui travaille avec vous et
o) pour vous.

S Un Ambassadeur partage lyaly avec S personnes

intéressees a essayer ou a collaborer

£

Exemple illustratif. Résultats variables
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\yo\y Si le modele est reproduit dans le temps, le groupe
& peut grandir.

CROISSANCE
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Exemple illustratif. Résultats variables
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) croitre progressivement.

CROISSANCE




\y\y COMMENT CA FONCTIONNE ?
100 pts
@ > X100 = 500pts

30 x 100 = 3000pts
155 x 100 = 15500pts

Chaque achat génere des points.

CROISSANCE

Les points permettent d'avancer dans le
parcours.

Cet EXEMPLE D'ACCUMULATION DE
POINTS explique le fonctionnement.

Il ne s’agit pas d’'une promesse de
résultat.

Aucun gain n'est garanti.



QUALIFICATIONS ET PROGRESSION

o
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@ IRIDIUM < €120.000 1.000.000 34,5%
RHODIUM < €55.000 500.000 33.5%
CROISSANCE PALLADIUM <€£32.000 250.000 32,5%
PLATINUM <€18.000 120.000 31%
WHITEGOLD <€10.000 60.000 29,5%

GOLD < €3.500 15.000 26%
SILVER < €1.800 7.500 21%
TITANIUM =Sl 5.800 e
STEEL <€870 4.200 16%

4
< €543 14%

IRON

< €303 11%

BRONZE

COPPER SEles 9%
STONE < €69 6%
CLAY < €20 300 3%

Les niveaux dépendent des points cumulés. Les compensations sont variables et dépendent de l'activité. Aucune garantie de gain.



CONDITIONS AMBASSADEUR

(X
o
‘yO ‘ y EN EFFECTUANT L'INSCRIPTION VIA LE LIEN OU EN SAISISSANT VOS INFORMATIONS (NOM ET PRENOM)

VOUS BENEFICIEREZ IMMEDIATEMENT DES AVANTAGES SUIVANTS :

Formation et soutien d’'une
Aucune obligation d’achat de kit Pas de conditions de commande équipe d’'indépendants
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40 % de réduction sur tous les Pas de commande minimum. Le code n'expire pas
produits + points de carriéere Avec 180 € frais de port gratuits
(Un minimum de 50 pts est requis
uniquement pour la premiére commande.)
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Les exemples economiques sont fournis a titre informatif.
Les compensations et les resultats sont variables et
dependent de |'activite personnelle.

Aucun gain n'est garanti.
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VOULEZ-VOUS ESSAYER 7

La maniere la plus simple pour commencer est la suivante :

e |nscrivez-vous

e Choisissez vos produits

e Essayez et faites votre
propre expeérience

MERCI



